AugBienwirtschaltsrechnhung

{—»Kontingentc); ¢} Im- und Exportverbo-
te; d) —nicht-tarifire  Handelshemmnis-
se; ¢) —Devisenbewirtschaftung: 1)
—gespaltene Wechselkurse: g) Kontrol-
le internationaler Fakiorbewcgungen; h)
MaBrahmen der  —lmportsubstitution
und —»Exportdrderung, soweit es sich um
direkte staatliche Eingrif{e handelt; u. a.

stimmungsgriinde  des  Auflenhandels
{Handclsdetrerminanten) nennt die reate
A, woas a) absolute und komparative
Kostenunterschiede, die u. a. zuriickzu-
fithren sein Konnen auf (1) ubweichende
Produktivitiiten der cingescizten Faklo-
sen in den handelireibenden Lindem,
{2} obweichende  Faktoraustattungen

I STl tnraranominmenihenza=?

sowie
" AUsseFimarktiiche Oekonomie . b
AuBer (mit Beat Hegglii) . - - dic
wnde . GEbTer Volkwi rtschafts’lemkqn. :';ﬂg
schrifto. o Verlagsgruppe Berte?smann “o Nut-
ge o Internatwnm (1990) 5B 69'75 ot
Grund. mmt
—Ault- - Spe-
28,4, v v o llter,
Anden: - s aiuedcr Liin-
ordnung, vou "0 12 1966 in der Ncufas- der diu. WOI][f.lhrl‘:pOSlllon verbessert
sung vom 3, 8. 1981 (BGB! I 833) mit  {-»AuBenbandelsgleichgewicht),. - 3.

splitercn Anderungen, die VO zur Rege-
lung der Zustindigkeiten im AuBenwint-
schaftsverkehr vom 18.7.1977 (BGBI 1
1308) sowic verschiedene Runderlasse
Aullenwirtschaft (RA). Das 1961 in
Kraflt getretene deutsche A, beruht auf
dem Grundsarz, dafs alle Geschiifte it
dem Ausland zuliissig sind, sowcit nicht
ausdriicklich Beschrinkungen angeord-
nel sind.

AuBenwirtschaftstheorie. 1. Bepgriff:
Die A. wendet die aligemcine Wirt-
schaftstheoric  auf die spezilischen
Aspekic  Okonomischer  Beziehungen
zwischen Lindem an, die dorch Grene
zen in verschiedener Hinsicht (unter-
schiedliche Wihrungen und Wist-
schafispotitiken, Hemmnisse fir Handel
und Faktorbewegungen u.a.} getrennt
sind. Man unterscheidet reale und mo-
netdre AL

fI. Reale (reine} A.: Befalit sich
ausschlicBlich mil den gliterwirtschaftli-
chen  zwischenstaatlichen  Transaklio-
ncn, d. h. abstrahiert von Geld-, Wiih-
rungs- und Kreditbezichungen. Sic {ragt
nach Bestimmungsgriinden (Erkldrung
von Struktur, Richtung und AusmaB)
des  AvBlenhandels und versucli, die
Wohtfahrtswirkungen fiir die handclirei-
benden Linder abzulciten, — 1. Als Be-
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Die Dauersteliung der Wohlfahrisverdn-
derung durch den AuBenhandel erfolgt
mit  Hilfe von —Handclsindifferenz-
kurven und —Tauschkurven. Uber derar-
tige .statische” Handetsgewinne hinaus
werden  dem  Aufienhandel  weitere
{,.dynamische®) Vorteile fir dic handel-
ireibenden Linder zugesprochen
{—Handelsgewinne), Die reale A, be-
zicht dic Wohlfuhrtswirkungen der Ver-
schicbung der Einkommensverteilung in-
folge des AuBlenhandels in thre Analyse
nicht cin. B. h. aber nichy, daB dic Ver-
teilungseffckic  allgemein ausgeblendet
werden; 50 zeigt z, B. dic reale A, daB
AvBenhandel auf ecinen internationalen
Ausgicich der Fuaktorpreise hinwirkt
{—Faktorpreisausgleichstheorem).

[ll. Monectisre A.: BefaBt sich mit
der Frage, von welchen Groflen die Ent-
wicklung der —Zahlungsbilanz bestimmt
wird; sic wird auch als Theorie des Zah-
lungshilunzausgleichs  bezcichnet.  Als
zentrale Griflen werden hierbei Wechset-
kurse, Preise und Einkommen angese-
hen, wobei auch untersucht wird, inwic-
weit diese GroBen ihrerseits durch dic
aullenwirtschaftlichen Beziehungen bzw,
durch extemme Einfliissec  detenniniert
sind. Z. T. erfolgt die Analyse unter der
Annahme, daB nur cine der genannten
GroBen variiert, die anderen dagegen



konstant sind; ¢s werden aber auch Ana-
lysen mit mehr als einer Variablen ver-
sucht {vgl. im cinzelnen —»Zahlungs-
bilanzausgleichsmechanismen).  Weitere
Uniersuchungsgegenstinde: Dic Yerein-
barkeit von infernem und extermem
Gleichgewicht, die Effizienz von Geld-
und Fiskalpolitik in offenen Volkswin-
schaficn sowie die Bedeutuag autonomer
internationaler - Kapitalbewegungen  fiir
die winschaftliche Entwicklung der be-
troffenen Linder.

Auflermarktliche Okonomie. 1. Be-
griff und Grundlagen: Ausge-
hend von der traditioneflen Volkswirt-
schaftslehre hat sich in den letzten Jah-
ren eine neue Betrachtungsweise in der
Sozialwissenschalt entwickelt, die als
okonomische Sicht des menschlichen
Verhallens" oder als a. O. bezeichnet
wird. Unter dem Begriff der a. O. ver-
steht man die Aawendung des Skonomi-
schen Verhalrensniodells auf Fragestel-
lungen, die iiblicherweise anderen Ver-
halienswissenschalten  vorbehalten  wa-
ren. So beschiiftigt sich die a. O. z.B. mit
der Skonomischen Analyse der Politik,
der Umwelt, der Kunst oder des Rechis.
Neben dem Begriff a. Q. haben sich ver-
schicdene weitere Bezeichnungen einge-
biirgert. Je nach Betrachiungsschwer-
punkt findet man auch dic Namen: Ver-
sleichende  Institutionelle  Okonomie,
Newe  Politische  Okonomie, Rational-
Choice-Ansatz oder ganz allgemein Gko-
nomischer Ansatz zur Erkldrung mensch-
lichen Verhaltens. — Der Ansatz der a,
Q. ist gekennzeichnet durch die enge
Verkniipfung von menschlichemn Verhal-
ten und Institutionen. Im Zentrum steht
das individuum: Scin Handeln wird durch
seine Wiinsche (Priiferenzen) und die
ihm gesetzten  Einschriinkungen  be-
stimmt. Dicsc Restriktion, die den indi-
viduellen Mdglichkeitsraum abgrenzen,
werden mabBgeblich durch die institutio-
nellen Bedingungen bestimmt. Im Vor-
dergrund steht somit der EinfluB unter-
schiedlicher  Institutionen  auf das
menschliche Verhalten (Vergleichende
Analyse von Inslitutionen), Grundsiitz-
lich wird dabei von tatsdchlich bestehen-
den Institutionen und nicht von Idealvor-
stellungen ausgegangen. Ein Vergleich
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mit perfekt funktionierenden Institutio-
nen — wie etwa cinem Idealstast, der
durch uneigenniitzige Polittker gelenkt
wird - entspricht einem - Nirwana-
Ansatz  (—Staatsversagen): Es wird
vorausgeselzt, was gerade zu gestalten
ist. — Umgekehnt sind die Institutionen
den Menschen nicht {(oder nur kurziri-
stig) vorgegeben; vielmehr sind sic ih-
rerseits ein Ergebnis menschlichen Han-
delns. In der dkonomischen Betrachtung
wird zu erkliren versucht, auf welche
Weise Institutionen entstehen und itber-
leben. In cinem gegebenen Zeitpunkt er-
kldn sich das Verhalten der Menschen
aus dem Zusammenspiel mif den beste-
henden Institutionen, letztlich witd aber,
da auch dic Institutionen nicht unverin-
derlich sind, alles auf das einzelne Indi-
vidaum  zurickgefihnt.  Aus  diesem
Grunde ist die zugrundegelegte Vorstel-
tung, wic der Mensch handelt zentral,

Ii. Das okonomische Verhal-
tensmodell: 1. Grundlegende Eje-
mente: Das Verhaltensmodell, das der a.
Q. 2ugrunde liegt, Lift sich mit Hilfe von
finf Elementen beschreiben, — (1) Me-
thodologischer Individualismus: Das auf
der Ebene der Gesellschaft beobachtete
Geschehen wird auf das Handeln von
Personen  zuriickgefiithrt  (methodologi-
scher Individualismus). Das bedeutet
keineswegs, daB der Mensch als isolier-
tes Wesen behandelt wird; vielmehr ist
sein Verhalten nur im Zusammenspiel
mit seiner Umgebung — andercn Men-
schen und Institutionen — verstindlich. —
Dieser Ansatz unterscheidet sich grund-
slitzlich von Thcorien, bei denen Kollek-
tive selbstidndig handeln, wie z.B. in der
organischen  Staatsauffassung.  Aber
auch unterhalb der Ebene der Einzelper-
son wird nicht weiter unterschieden. Da-
mit unterscheidet sich der Skonomische
Ansatz von manchen Richtungen der
Psychologie, in denen gespalienc Per-
sonlichkeiten unterstelit  werden, und
auch von der Soziobiologie, die cine
Ebene der Gene unterhalb der Einzel-
person bericksichiigt. — Auf der Ebene
des  Einzelnen anzusetzen bedeutet
auch, daB dessen individuelie Bewertung
oder normative Auffassung als maBge-
bend akzeptiert werden. Aussagen wie
.etwas st gesellschaftlich’ erwiinscht”
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haben infolgedessen auch keine weiter-
gehende Bedeutung, weil ,die Gesell-
schaft“ keine Handlungscinheit dar-
stellt, die eine Bewertung abgeben
konnte. Vielmehr ist darauf abzustellen,
wie die Menschen in der Gesellschaft
unterschiedliche Mdbglichkeiten bewer-
ten, — (2) Systematische Reaktion auf An-
reize: Individuen handeln nicht zufillig,
sondern sic reagieren in systematischer
und damit vorherschbarer Weise, wenn
ihnen eine Handlungsmdglichkeit vorteil-
hafter oder piinstiger crscheint als eine
andere. Der Mensch verfiigt tiber cigene
Krifte; er sucht und findet Lsungen, er
lernt und edindet {er ist aber nicht voll-
standig informiert); er bildet Erwartun-
gen diber die Gegenwart hinaus und ist
fahig, zukunfishezogen zu handeln; er
wiigt zwischen den Vor- und Nachteilen
der ihm zur Verfigung stehenden Hand-
lungsmaglichkeiten (implizit und zowei-
len auch explizif) ab, Das okonomische
Verhaltensmodell riickt  damit  wesent-
fich von der (zuweilen noch in den Lehr-
biichemn anzuireffenden) Vorstellung ab,
dat der Mensch ein vollstindtg infor-
miertes Wesen sei, das wie cin Auto-
mat handell, Der homo occonomicus ist
vielmehr durch ¢in beschrdnites Wissen
gekennzeichnel, das er aber — wenn es
ihm vorteithaft erscheint — durch Suchen
und Lemen erweitert, — (3) Trennung
wischen Priferenzen und Einschrénkun-
gen:. Im  Okonomischen Ansatz  wird
strikt  zwischen Priiferenzen und Ein-
schrdnkungen getrennt. Verinderungen
im menschlichen Verhalten werden (so
weil wie méglich) auf beobachtbare und
meBbare Verinderungen des durch die
Einschriinkungen bestimmten  Moglich-
keitsraumes zurlickgefilhrt und nicht auf
{nicht-beobachtbare und meBbare) Pri-
ferenziinderungen. Dieses Vorgehen er-
mijglicht es, theoretische Hypothesen
zu entwickeln und sie auch empirisch zu
testen. — Beispiel: Angenommen, es wiir-
de  beobachtet, daB vermehrt kicinere
Autos als [rither erworben werden. Die-
se Verhaltensinderung liclc  sich da-
durch erkliren, daf die Kiiufer ihre Wer-
tc gefindert haben und nun kieine Autos
hiher schiitzen (z.B. im Sinne einer
postindustriellen Wende). Eine derarti-
ge Erkldrung hat aber den Nachteil, daB
sie sich nur schwer empirisch iberpriifen
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ldBt. Notwendig wiire dazu cine von die-
ser Beobachtung unabhiingige Erfassung
des Wertewandels, LBt sich der Wer-
tewandel nicht unabhiingig erfassen,
stelit diese Erkldrung nur cine Um-
schreibung der Verhaltensdndervng un-
ter Verwendung anderer Worte dar: Ei-
ne Priferenziinderung muB  statigefun-
den haben, weil sich das Verhalten ge-
Andert hat. (Hitte sich das Verhalten
nicht gedndert, hitte auch keine Prife-
renzéinderung  statigefunden.) Eine em-
pirische Uberpriifung einer derartigen
Umnischreibung ist nicht mdglich, da sie
immer wahr sein muf. Entsprechend
werden auch keine neuecn empirischen
Kenntnisse gewonnen. — Beim dkonomi-
schien  Verhaltensmodell  wird  anders
vorgeganpgen, Zuerst wird danach ge-
fragl, ob sick der Méglichkeitsraum ver-
dndert hat. Die einer Person far ihre
Handlung offensichenden MGglichkciten
werden  auf  beobachtbare  Anderungen
von Einschriinkungen zurickgefithrt, Im
Vordergrund stehen Anderungen in den
relativen Preisen und den Kosten von Gii-
tern und Handlungen, die die beobacht-
bare Verhaltensiinderung bewirkt haben
konnen. Als Moglichkeiten zur Erklidrung
des vermehrien Verkaufs kleiner Autos
bicten sich z.B. an: eine Erhohung der
Benzinpreise (kleinere Autos brauchen
weniger Benzin), eine im Vergleich zu
groBen Autos glinstiger werdende Be-
steuerung oder Versicherungsprimic von
Kleinwagen; siaatliche Vorschrificn zu
Ungunsten grofier Autos (wie Geschwin-
digkeilsbeschriinkungen) oder eine Ande-
rung anderer Umweltbedingungen (wic
etwa die Verminderung der Parkfliichea
auf Bffenttichem Gebiet). — Im Unterschied
zn Priferenziinderungen  (Wertewandel)
sind die¢ im 6konomischen Ansatz verwen-
deten Erklarungen ftr die Verinderungen
des Moglichkeitsraumes und damit des
Verhallens empirisch crfaBbar, so 1§t
sich z.B. cine Erh8hung des Benzinprei-
ses leicht ermitteln, Wie aus dem Beispicl
ersichtlich ist, wird der Begriff ,Preisc™
extensiv atsgelegl. Es handelt sich nicht
nur um monctiirc Giiterpreise {wic der
Benzinpreis) coder monetiire Belastun-
gen {wic Stewem oder Versicherungs-
primien), sondern um aile Kosten, dic
bei einer Handlung auflreten (weniger
und kleinere Parkflichen fithren z.B. zu



re Parkflichen fiihren z.B. zu gréfierem
Zeitveriust und Arger beim Abstellen
der Auwios, — (4) Es wird unterstellt, daB
Individuen im GroBen und Ganzen auof ih-
ren eigenen Voricil bedacht sind, sie
verhalten sich eigenniitzig. Eine derarti-
gc Annaline iiber das Verhalien scheint
auf den ersten Blick cine negative Ein-
schiitzung des Menschen darzustellen.
Diese Bewertung ist jedoch nicht richtig,
Eigenniitziges Handeln nimnut eine Mit-
tclstellung ein: Die Menschen sind — mit
wenigen bemerkenswerten  Ausnahmen
— weder Heilige noch Verbrecher. — Das
menschliche Verhalten ist somit weder
durch  ausgepriigien  Aliruismus  noch
durch Hafl oder Neid geprigt, sie verhal-
ten sich in dicser Hinsicht neotral. Ei-
genniitziges  Verhalten zu  unterstellen
ist verliBlich; daB die Menschen ihren
eigenen Vortell wahmehmen, ist in aller
Regel zu erwarten. — Eigennuiz kann un-
ter wechselnden Umweltbedingungen ei-
ne unterschiedliche Form annchmen. Im
Kreise der Familie oder von Freunden
ctwa bedeutei Eipennulz auch, dal man
sich — aus cigenem Vorteil — um das
Wohlergchen der anderen  Mitglieder
kiimmert. Auf den Nutzen anderer Per-
sonen achtet man auch bei regelmiBig
widetkehrenden Bezichunpen, etwa zwi-
schen Stammkunden und Verkiufern.
Wer hier vordergriindig aus purem Ei-
gennutz handelt, verlicrt zu seinem eige-
nen Schaden an Reputation. In einer
anonymen Umgebung fithrt der Eigen-
nutz hingegen dazu, daB nur auf das ei-
gene Wohlergehen geachiet wird. — (5)
Moglichkeitsraum und Institutionen: Die
wichtigsten  verhaltensrelevanten  Re-
striktionen sind: (a) das verfiigbare Ein-
kommen, cingeschlossen das Vermigen
und die Kreditméglichkeiten; (b) die (re-
lativen) Giiterpreise; (¢) die zum Kon-
swn und Handeln bendtigte Zeit. Die
beiden ersten Einschrinkungen geben
das ciner Person zur Verfiigung stchen-
de Realcinkommen an. (In einfachen gra-
phischen Darstellungen wird dieses vor-
gegebene Realeinkommen dusch die Bi-
lanzgerade wiedergegeben), Das von ei-
ner Person verdiente reale Einkommen
liBt sich erhShen, indem auf Freizeit
verzichtet und dafiir mehr gearbeitet
wird. Da aber die einer Person verfiigba-
re Zeit beschrinkt ist (24 Stunden pro
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Tag, wovon die fur Schlaf, Essen und Er-
holung notwendige Zeit abgeht), kann
jemand mit scinen Fihigkeiten nur ein
bestimmtes  Maximaleinkommen  errei-
chen, selbst wenn er oder sic sich aus-
schlieBlich darauf konzentrient. Die Mdg-
lichkeiten einer Person werden somit
durch cinc Gesamteinkommensrestriktion
(full income con-straint) bestimmt. Zu
den monetiren und zeitlichen Einschriin-
kungen konnen verschiedene inmstitutio-
nelle Einschriinkungen hinzukommen. In
diesems Zusammenhang werden Institu-
tionen umfassend als Vereinbarungen
verstanden, dic wicderholte Beziehun-
gen zwischen Menschen formen. Drei
Artent von Institutionen lassen sich unter-
scheiden: (a) Entscheidungssysteme: In-
stitutionen sind Regein oder Verfahren,
mit derer Hilfe in der Gesellschaft Ent-
scheidungen getroffen werden. Die wich-
tigsten Systeme zur Entscheidungsfin-
dung sind: Das Preissystem bzw. der
Markt, die Demokratie, die Hierarchie
oder andere autoritire Verfahren, und
das Verhandlungssystem. Jedes dieser
Verfahren wirkt in einer ganz bestimm-
ten Weise auf Entscheidungen ein und
beeinflut damit das menschliche Ver-
halten  systematisch und vorherschbar.
Wer z.B. im Rahmen des Preissystems
handelt, muB sich mit ganz bestimmten
Einschriinkungen (wie dem verfiigbaren
Einkommen oder den monetiiren Giiter-
preisen) auseinanderseizen. Wer sich
hingegen im demokratischen Raum be-
wegt, mull vor allem die politischen Ein-
schriinkungen (z.B. Wahlen) beachten.
(b) Normen, Traditionen und andere Ver-
haltensregeln: Das menschliche Handeln
wird durch cine Vielzahl von mehr oder
weniger cinengenden Vorschriften be-
stimmt, die sich als Institutionen auffas-
sen lassen. Manche dieser Nommen sind
explizit durch den Staat oder andere Or-
ganisationen vorgegeben (z.B. Gesetze
und Verordnungen). Ein groBer Teil der
Verhaltensnormen  ist jedoch  micht
schriftlich festgelegt, aber demnoch fir
die Individuen maBgebend. Dazu gehd-
ren insbes. traditionell oder religits be-
stimmte Regein und Gesetze oder der
innerhalb einer Familie oder im Freun-
deskreis  vorgeschriebene Umgang un-
tereinander. (¢} Organisationem: Institu-
tionen dieser dritten Bedeutung sind et-
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wa der Staat, Verbinde, Firmen und Bii-
rokratien, aber auch rein private Clubs
oder Familien und informelle Vereinigun-
gen, Die drei Arten von Instilutionen
sichen in cincm engen Zusammenhang
untercinander; sie konnen als Einheit
angeschen werden, wobei unterschicdli-
che Aspekte betont werden, Wesentlich
ist thr EinflluB auf den Handlungsraum,
der dem Einzelnen zur Verfdgung steht
und der sich je nach institutionellen Be-
dingungen &ndert.

2. Das verallgemeinerte Nachfragegeseiz:
Aus den fiinf grundiegenden Elementen
des  Bkonomischen  Verhaltensmodells
lillt sich cin zenirales Gesetz — das ver-
allgemeinerie Nachfragegesetz — ableiten,
mit dessen Hilfe sich bet geeigneter An-
wendung das Handeln der Menschen
theoretisch und empirisch crkliren {481,
und zwar sowoh! im wittschaftlichen als
auch im nichtwintschalttichen Bereich, —
Das Nachfragegesetz  besagt:  Erhiht
sich der Preis (die Kosten) eines Gules
oder eincr Aktivitdt im Vergleich zu an-
derenr Giitern und Aktivitdten (d.h. er-
hoht sich der relalive Preis), wird von
dem betreffenden Gut weniger nachge-
fragt (konsumict) oder die betreffende
Aktivitdt vermindert. — Dieses zentrale
Gesetz menschlichen Handelns beruht
auf einer marginalen Substitution. Eine
relative Preistindenung bewirkt keine 1o-
tale oder abrupte Anderung im Verhal-
ten, sondern eine mechr oder weniger
starke Anpassung an sich verindemde
Knappheiten. Das Gesetz gilt nur, so-
weit die tibrigen Einflissc konstant ge-
tassen werden (cereris paribus Annah-
me), Der EinfluB anderer GréBlen auf die
Nachfrage mufl getreant vom Einflull von
Preisinderungen berlicksichtigt werden.
~ Eine wichtige Eigenschait des Nach-
fragegesetzes ist, daB die Richtung der
crwarteten  Verhalienséinderungen  ein-
deutig bestimmt ist: Die relativ teurer
werdende Aktivitit wird weniger ausge-
fiihrt, das teurer werdende Gut weniger
gekauft und umgekehrt. Diese Eigen-
schaft ist bei anderen Einfliissen auf das
Verhalten in der Regel nicht gegeben.
Insbes. gibt es keine allgemeinen theo-
retischenr  Hypothesen daritber, ob ein
hoheres Einkommen dic Nachfrage er-
héht oder senkt, Die Nachfrage nach
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groferen  Autos mag mit sicigendem
Einkoninen zunchmen, die Nachitage
nach einfachen Nahrungsmitteln mag ab-
nehmen. Theoretisch ist die Einfluirich-
tung eines hoheren Einkommens unbe-
stimmt; sie JaBt sich nur durch empiri-
sche Beobachtung feststellen.

3. Rationalitdt wnd Nutzenmaximierung:
Zum Verstindnis des Verhaltensmo-
dells, wic es in der Okonomic und der a.
0. angewandt wird, ist es niitzlich, den
Zusammenhang zwischen Rationalitat
und Nutzenmaximierung niher zu be-
trachten. Rationales Handeln ist kein
Ziel an und fiir sich, sondern cin Mitiel
zur Ziclerreichung. Rational handelnde
Individuen sollten in diesem Prozef kei-
ne logischen Fehler begehen, sondemn
intern konsistent handeln. Die von citer
Person getroffene Auswahl von den Al-
ternativen aus den insgesamt zur Ver{i-
gung stchenden Méoglichkeiten solite be-
stimmten  systematischen  Anforderun-
gen geniigen. Wie in Experimenten vor-
allem von Psychologen gezeigt wurde,
verstofien dic Menschen bei thren Ent-
scheidungen teilweise gegen diese logi-
schen Anforderungen. Im  Sinne der

streng  formalen  Entscheidungstheorie
handeln dic Menschen sicherfich nicht ra-
tional. — Unter Rationalitit kann aber

auch allgemeiner eine ,vemiinftige Ver-
folgung des Eigeninteresses” verstan-
den werden. Diese Auffassung steht hin-
ter dem homo oeconomicus, wic cr in den
Sozialwissenschaflen angewandt wird.
Einipe Autoren unterstellen dabei, daf
die Menschen ihren Nutzen unter Beach-
tung der durch die Umwelt gesetzten Ne-
benbedingungen maximicren. Allerdings
ist diese strikte Annahme der Nutzen-
maximierung nicht notwendig, um theore-
tische und empirisch testbare Aussagen
abzuleiten; sie erweist sich aber vielfach
als piinstig, wenn mathematische For-
mulicrungen verwendet werden, ~ Die filr
die Erkliinmg der Wirklichkeit cntschei-
denden Uberlegungen beruhen micht auf
der —Nutzenmaximierung, sondern auf
den oben diskutierten fiinf Elementen
des okonomischen Verhaltensmodells:
Individualismus, systematische Reakti-
onen auf Anreize, Trenpung zwischen
Praferenzen und Einschrinkungen {wo-
bei letztere Verhaliensiinderungen be-



stimmen), Eigennutz und die Rolle der
Institutionen. Dieser Ansatz enispricht
der Vorstellung einer |, begrenzten Ratio-
nalitét”: Menschliche Entscheidungen
werden in Form einer Reihe von Teilent-
scheidungen getroffen, damit sich so-
woht die Information als auch der geisti-
ge Aufwand in Grenzen halten. Oft wird
gewohnheitsmiBig gehandelt, was ein
durchaus  vemniinfliges Vorgehen sein
kann. Eine Person kann z.B. ein be-
stimmits Ziel anstreben und damit zufric-
den sein, wenn es esreicht ist (Sarisfic-
ing); in diecsem Falle wird villig von der
Maximicrung abgeriickt. Die
L(Rationalitiit” bezicht sich hier nicht auf
dus Ergebnis des Handelns, sondemn auf
die Art und Weise, wic der Mensch
beim Handeln vorpeht, d.h. auf den Pro-

zef.

. Bezug zu anderen Sozial-
wissenschaften: L [nterdiszipli-
narirdt: Die a, O. wendet den gleichen
theorelischen  Ansatz  auf die  unter-
schiedlichsten Gebicte an. Interdiszi-
plinartit bezieht sich nicht auf die wis-
senschaftlichen, sondern auf die inhaltli-
chen Gebiete. Die Verwendung eines
einheitlichen Ansatzes erlaubt es, unier-
schiediiche Bereiche der Geselischaft
aws einer Sicht zu betrachten und damit
nahtios miteinander zu verkniipfen. Die
Sozialwissenschaften teilen sich mnicht
mehr nach ihrem jeweiligen (dominan-
ten) Anwendungsgebiet auf ~ insbes.
beschrankt sich die Wirtschaftswissen-
schaft nicht mehr auf den Bereich der
Wirtschafi. — Diese Form der Interdiszi-
plinaritiit ~ dic Anwendung einer (der
dkonomischen) Denkweise auf viele un-
terschiedliche Gebiete —~ unterscheidet
sich drastisch von dem, was heute iibli-
cherweise  unter | Interdisziplinaritit*
verstanden wird, ni#mlich der Vermi-
schung der methodischen Ansiitze un-
terschiedlicher Wissenschaften, bei der
hiaufig dic Kriterden der Wissenschaft-
lichkeit geopfent werden, weil sich nur
eine Einigung auf dem untersten gemein-
samen Niveau finden 1568t. Das Ergebnis
iberzeugt in der Regel bei dieser Art
von Interdisziplinaritit* nicht.

2. Vergleich zum soziologischen Verhal-
tensmodell: In der Soziologie und (zu-
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mindest im deutschsprachigen Raurm) in
der Politikwissenschaft, aber implizit
auch in der Rechiswissenschaft, wird
{iberwiegend ein vom Skonomischen An-
satz  stark  abweichendes  Modell
menschlichen  Verhaltens zugrundege-
legt. In diesen Wissenschafien wird das.
Verhalten der Individuen als durch mora-
lische Einfliisse und gesellschaftliche
Strémungen bestimmit anpesehen, Diese
sozialen Faktoren menschlichen Han-
delns werden durch Sozialisierungs- und
Internalisicrungsprozesse {—Soziali-
sation) anfgenommen, Individuen, die
von diesen gesclischaftlich gesetzien
Normen abweichen, werden bestraft,
wodurch ein moralisch erwiinschtes Ver-
halten erreichl wird. ~ Das Modell des
homo sociologicus besteht aus drei zen-
tralen Elementen: (1) Das menschliche
Handein wird durch die Gesellschaft be-
stimmt. Am Anfang steht die Gesell-
schaft als eine Einheit, aus der sich das
Verhalten des Einzelnen ableitet. Der
Mensch ist durch seine gesellschaftliche
Umwelt programmiert. (2) Der Mensch
verhdlt sich gemdf einer Rolle. Die Ge-
selischaft besteht aus einem Geflecht
von VerhaltensmaBregeln, in das der
Einzelne cingewiesen wird. Das Sysiem
von Rollen bewirkt Verhaltenserwarniun-
gen, so dal ein Zusammenleben moglich
wird. Abweichungen vom Rollenverhal-
ten sind bei unzurcichender Sozialisie-
rung moglich. (3) Normabweichungen
werden von der Gesellschaft sanktioniers.
Bestrafung dient somit zur Erginzung
und Verstirkung der Sozialisicrung, die
vor allem in der Jugend und in der Fami-
lie geschieht. - Aus dieser Skizzierung
wird deutlich, da dem homo saciologi-
cus nicht eigene Krifte zugeschrieben
werden, die thm erlauben, zu lemen und
L.8sungen zu finden. Er hat keine Mig-
lichkeit, zwischen  unterschiedlichen
Handlungen zu withlen und zu substitu-
ieren, und vor allem sich fiir die gilnstig-
ste Alternative zn entscheiden. Ein-
schriinkungen  werden  ausschlieBlich
durch Sanktionen und Rollenerwartun-
gen anderer Menschen gesetzt, nicht
aber durch Einkommen, Preise, Zeit
oder institutionelle Faktoren. Damit
wird auch der Knappheit von Méglichkei-
ten keine Beachtung geschenkt.
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IV. Anwendungsgebicte und
Verbreitung: lm Rahmen der a. O.
wird das Skonomische Verhaltensmodell
auf Gebiete angewandt, dic bisher ande-
ren Sozial- und Geisteswissenschaften
vorbehalten waren, = Eine der am weile-
sien entwickelten Varanten der a. Q.
ist die ~»Okonomische Theorie der Wirt-
schaftspolitik. Hier wird das Instrumen-
tarium der Wistschaftswissenschaft auf
politikwissenschaftliche Themen ange-
wand:, z.B. auf Probleme von Abstim-
mungen vnd gesellschaftlichen Entschei-
dungen, auf den Partcicnwettbewerb
und das Verhalten von Regierungen, auf
dic Bildung und den Einflul von Imeres-
sengruppen und auf das Verhalten von
Biirokratien. Von besonderer Bedeujung
ist dabei auch die ,konstitutionelle Oko-
nomie*, die sich mit der Entstehung und
Wirkung von Regeln — darunter auch
staatlichen Verfassungen — beschiiftigt,
was cntscheidende Auswirkungen auf
dic Theoric der Wintschaftspolitik hat.
Dic okonomische Theorie der Politik hat
bisher in Europa noch kaum Fuf fassen
konnen, ganz im Gegensatz zu den Ver-
ciniglen Staaten, wo sich diesc Sicht der
Politik unter dem Begriff ,,Public Choi-
ce” als ems(zunchmender Ansatz weit-
gehend durchgesetzt hat. - Dic a. O. be-
{aBt sich auch mit der Theorie internatio-
naler Beziehungen. Hierzu wurde die
dkonomische Denkweise in Form der In-
iernationaten  Politischen Okonomic an-
gewandt. In der Okonomie des Konflikts
wurde vorallem die —Spicltheorie fiir die
Analysen von Auseinandersctzungen in
allen gesellschafdichen Bereichen heran-
ezogen, Eng damit verwandt ist die

konomik vom Krieg und dic Okonomik
des Friedens, — Verschiedene | typisch”
soziologische Fragestellungen wic etwa
dic Entsichung von Normen, Regeln
oder Institutionen sind ebenfalls mit
dem odkonomischen Denkansatz unter-
sucht worden. Das gleiche gilt [lir das
Gebiet der Soziologie des abweichenden
Verhaltens, welches heute im Rahmen
der Okonomik der Keiminalitdt behandelt
wird und fiir das Gebict der Familicnso-
ziologie (fkonomische Theorie der Fa-
milie). in der Soziologie wird der Ratio-
nal-Choice-Ansatz bisher nur von ciner
kicinen Gruppe von Wissenschaftlemn in
seiner Allgemeinheit verwendet. Hinge-
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gen sind cinzelne Elemente des dkono-
mischen Ansatzes - allen voran Olsons
Theorie der Interessengruppen — aufge-
nommen worden. — Im Rahmen der Ge-
schichtswissenschaft ist die Skonomische
Betrachtungsweise — diber dic —Wirl-
schaftsgeschichic hinaus — vielfach zum
besseren Verstiindnis  historischer  Er-
eignisse  verwendet worden (.Neue
Wirtschaftsgeschichte").  Werden  zu-
sitzlich zur Wirtschaftstheorie die abge-
leiteten Hypothesen auch Okonome-
trisch getestet, wird in Anlehnung an dic
Gbttin der Geschichte, Klio, auch von
Kliometric gesprochen. — Die a. O. lie-
fert auch Beitriige zu Gebieten der
Rechiswissenschaft. Die Okonomik des
Rechits befaBt sich mit dessen offeniti-
chem Teil (in Forn der konstitutionellen
Okonomie), mit dem Strafrecht (in Form
der Okonomik der Kriminalitiit), haup-
siichlich aber mit dem privaten Recht.
Dabei wird nicht nur analysiert, welche
Auswirkunigen  bestimmte  Rechisnor-
men auf das gesclischaftliche Gesche-
hen ausiiben, sondern auch wie das
Recht entsteht und wie es zur Errei-
chung bestimmter Ziele beschaffen sein
sollte. Als thcoretische Grundlage dient
vor atlem die —Theorie der Eigentums-
rechie und die ~»Theorie der Transaku-
onskoster. In den Vercinigten Staalen
ist der okonomische Ansatz heutc gut
ctabliert. Im deutschen Sprachraum hin-
gegen wird die Okonomic des Rechies
von den Juristen (abgeschen von einigen
engagiericn Ausnahmen) noch weilge-
hend ignoriert oder ohne emsthafte Prii-
fung zurlickgewicsen, — Obwoht der Be-
zug der a. O. zur Psychologie besonders
eng ist, ist bei den Psychologen das Gko-
nomische Menschenbild mit der Beto-
nung des Maglichkeitsraumes zur Erkli-
rung des Verhaltens weitgehend unbe-
kannt. Davon zu unterscheiden ist aller-
dings dic Beriicksichtigung psychologi-
scher Effekle beim Verhalten der Men-
schen im wirtschafilichen Raum, wie et-
wa in der (Sozial-)Psychologie des Kon-
sums, Sparens oder Steucrzahlens, wo
eine Inlerdisziplinaritiit verwirklicht ist.
— Neben dicsen Gebicten finden sich ei-
ne Vielzahl von Anwendungen des Sko-
nomischen Ansatzes auf Probleme der
Umwelt- (—=Umwelt- und Ressourcend-
konomik), der Kunst (Kunstkonomik),



des Sports {Okonomie des Sports), der
Gesundheit {Gesundheitsdkonomie) und
vicle andere mehr. — Die Beitrige im
Rahmen der a. . haben bei den Vertre-
tern der angestammten Wisseaschafien
unterschiedlichen Anklang gefunden. Ei-

nige sind der  Ansicht, ein ,8ko-
nomischer Imperialismus” set grund-
sitzlich abzulehnen ~ derselbe ,Im-

periitlismus” von Seiten anderer Wis-
senschaften  wird hingegen als etwas
ganz anders angeschen. Typischerweise
wird niimlich von den Gegnern des éko-
nomischen  Ansatzes als  selbstver-
stindlich akzeptiert, daf die Soziologie,
die Psychologie und das Recht in den
verschiedensten  inhalilichen Bereichen
angewendet werden: Eine Familienso-
ziologie, cine Familienpsychologic und
cin Familicnrecht, oder cine Soziologie,
Psychologic und ein Recht der Kunst
werden als legitim angeschen, nicht je-
doch e¢ine Okonomic der Familic oder
der Kuast. Aus dicser asymmetrischen
Behandlung der soziologischen, psycho-
logischen und juristischen im Vergleich
zu den okonomischen Ansdtzen ist zu
schiiefien, daBl das Problem nicht so sehr
in der Uberiragung einer Wissenschaft
auf ein anderes Gebiet, sondern im
Denkstil liept.
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auBerordentliche Ausgaben, —éffent-
liche Ausgaben infolge eines besonde-
ren, entweder liberhaupt nicht oder sei-
ner Art nach nicht vorauszuschenden
Bediirfnisses. A. A. entzichen sich der
Huushaltsplunung; sie bilden die Aus-
gabenseite  des  —yauBerordentlichen

Auswahlverfahren

Haushalts; sie werden durch —aufler-
ordentliche Einnahmen gedeckt. Im gei-
tenden Haushaltsrecht nicht mehr ver-
wendeter Begriff (~Haushalt-
ssystematik). — Gegensatz: —ordent-
liche Ausgaben.

auBerordentliche Einnahmen, unregel-
miiBige —dffentiiche Einnahmen, v, a.
die Kreditaufnahmen des Staatssektors;
a. E. bilden dic Einnabmesecite des
—auBerordentlichen Haushalts. Sie dek-
ken die —auBerordentlichen Ausgaben.
Im geltenden Haushalisrecht nicht mehr
verwendeter  Begriff  (—Haushalts-
systemalik). — Gegensarz. —ordentliche
Einnahmen.

aufierordentlicher Haushalt, der
->Haushalisplan, in dem die -—sauBer-
ordentlichen Einnahmen und die —au-
Bcrordentlichen Ausgaben zusammenge-
stellt sind. Der a.H. umfaBt die Einnah-
men aus Anleihen (Kreditaufnshme, de-
ren wichtigstes Kriterium die Unregel-
miBigkeit und rmangelnde Planbarkeit
ist) und die aus ihm zu bestreitenden
Ausgaben {(auBerordentliche Ausgaben,
deren  wichtigstes Kriterilum ebenfails
die UnregelmiBigkeit und mangelnde
Planbarkeit ist), - Trennung in a.H. und
~yordentlichen Haushalt ist heute abge-
schafft (-—»Haushaltssystematik).

Ausstand,— Streik,
Ausstrahlungseffekt,—Spill-over-Effekt,
Austauschverhiitnis,—Terms of Trade,

Auswabhleinheit, in der Statistik bei
—Teilerhebungen Element einer
—Grundgesamtheit, die als Auswahi-
grundlage dient, aber selbst nicht Ziel-
gesamtheit der Untersuchung ist. ~ Bei-
spiel: Haushalte bet einer Untersuchung,
die auf Personen zielt.

Auswahlsatz, Begriff der —Stichproben-
theorie fiir den Quotienten n/N aus dem
Umfang n der —Stichprobe und dem Um-
fang N der »Grundgesamtheit.

Auswahlverfahren, Methode zur Aus-
wahl von —Teilgesamtheiten aus einer
—Crundgesamtheit. — Man unterschei-
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